
 

           

   Página 1 de 3 

 

 

RELATÓRIO DE ROTA DE TELEFONEMAS 
TLREDRTTL 

 

 Explicação: Se os produtos vendidos por sua empresa, são consumidos num período definido ou possuem 

vida útil pré-determinada, este relatório permitirá aumento significativo em suas vendas prevendo a 

necessidade de compra de seus clientes, com base nas datas de último contato/venda. 
 

 

 

 Para realizar essa operação acesse o módulo: Telemarketing. 

 

 
 

 
 Em seguida acesse: Relatório > Rota de telefonemas. 
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 Será aberta a tela abaixo: 

 

 Em (1)Qtde. dias somar e informe o: “Último contato” e a “Última venda”, informe o (2)Período a gerar  

“inicial e final” , informe o (3)Último contato “inicial e final” e a (4)Última venda “inicial e final”. 

 

 Selecione o (5)Destino (Relatório ou Agenda) a ser considerado na emissão do relatório. 

 

 Informe os (6)Vendedores 1, 2 e 3 “iniciais e finais”, informe as (7)Categorias 1, 2 e 3 “iniciais e finais”,  a 

serem consideradas na emissão do relatório. 

 

 Informe o (8)Produto “inicial e final” e o (9)Grupo “inicial e final”, a serem considerados na emissão. 

 

 Flag (10)Imprime produtos: Selecionar esta opção para imprimir os produtos relacionados a cada cliente, 

habilitar somente no caso de impressão. 

 

 

 Clique no ícone da “Impressora” para emitir o relatório. 
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 Selecione a opção: Gráfica Normal – PDF com Logotipo e clique na Impressora. 

 

 
 

 

 

 

 

 


